Delia Necula

Profil Profe sianal

Director =snior cu peste 23 anide experientd Comerciald si de Mamgement in sectoareke MedTech,
wellness si s3ndtate, cu o Tntelegere =olidd a tehnologiei si a proceselor de digitalizare. Expertizd in
dezvaoltarea strategiilor de crestere, gestionarea fuziunilor siachizitilor (M &4 ), leadership executivsi
transformare digita B. Ca pacitatea de a conduwce echipe diverse, de a optimiza procese operationalesi
dea impkementa solutii inovatoare. Pasiune pentru securitatea datelor sidigitalizare, cu o aborda e

strategicd siorentatd spre rezultate.

Experientd Profesionald

Septembrie 2024 - Prezent
Venture Partner — Agista

Dezvoltarea stmtegiilor de investitii in companii cu potential de crestere accelerats, inclusiv

start-up-uri din te hnokgie si securita te cibe metica.
Eva luarea oportunit3tilor de investitie si paticiparea b procesele de due diligence.

Supravegherea sicorsilierea companiilor din portofoliu, contribuind b scalarea acestora prin
strategii comerciale si de guvernantd corporativa.

Crea rea de parteneriate strategice si facilita rea accesului la finantare pentru companiile din
portofoliu.

2022 - Prezent
Investitor si Antreprenor in Start-up-uri de Tehnologie | Membru in Board -

Bravva Angels, Mentor in InnovX si Nagomi Experience

Eva luarea si selectia start-up-urilarcu potential disruptiv in tehnologie, inclusiv Tn domeniul
cybersecurity si wellness digital.

Conziliere strategicd pentry dervolta ea modeklorde afaceri si atragerea investitiilar.

Supravegherea implementarii solutiilor de digita lizare sisecuritate ciberneticd In companiile
imvestite.

Crea rea de oportunitidti de networking siacces b resurse pentruantreprenarii din ecos stem.



2020 - 2022
Managing Partner 5i Membru in Consiliul de Administratie — SanoPass,
Bucuresti, Romdnia
¢«  Acontribuit la vinzareaa 51% din companie citre MedLife, liderul pietei private de sintate.
# Cresterea veniturilor companieide b 200K EUR in 2020 |a peste L.7M EUR in 2022,
# Extindereaechipeide b 3 la 19 angajatisiacoperire regionald (Romania, Moklova, Bulgaria ).

+ Dezvoltarea parteneriatelor strategice cu compa nii de asigurdri si furnizon de tehnolgie ex
Micmosoft).

# Implementarea unei strategii de digitalizare pentru eficientizarea proceselor si dezvoltarea
solutilor tehnologice pentru sectorul de s5nétate.

# Responsabild pentru strategia comeriald, pozritionarea brandului siatragerea imvestitiilor.

2018 - 2020
Director Comercial & Director National Cinici = Medicover Romdnia,
Bucuresti

¢ Conducerea echipelor de vanzdri, ma rketing si sewvicii clienti (peste 800 de anga jtil.

# Gestionarea pmocesului de integrare a companiilkor achizitionate [(~40M EUR in 2013, 3
tranzctii sucoesive).

+ Dezvoltarea uneiinitiative de digita lizare, incluz@ind a utomatizi riope @ tiona ke si parteneriate
cu start-up-uri tech.

# Porzitionarea Medicoverca promotor al tehnologiei Tn domeniul =3 ngta ii.

2016 - 2017
Chief Operations Officer — World Class Romdnia, Bucuresti

# Implementarea unor poceseoperationa ke optimizte, cu impact direct asupra profitabilit tii.
# Integrarea Club Moving in'Waorld Class, finaliza t8 Tn 8 luni, cu focus pe HR si produs.
# Cresterea veniturilor companiei de b 1406 EUR |3 30M EUR.

# Dezvoltarea unui program de training pentru lideri internisi structura ea unui plan de carierd
pentruangajati.

2010 - 2017
General Manager = Club Moving, Bucuresti

+ Expansiunea matioma B a retelei Club Maoving, gestionand achizitiile si dezvaltarea a 9 cluburi.
¢ Cresterea bazeide membricu 20% peste obiectivele proiectate.

# Wanzarea strategicda Club Maoving citre World Class.



2009 - 2010
Operations Manager — AS Group, Bucuresti

2008 - 2009
Marketing Manager — BEA Constructii, Bucurestj

2001 - 2008
Sales Coordinator — Hyundai Auto Romdnia, Bucuresti

Educatie
+  MBA — Executive Business Administration, Maastricht School of Manage ment, 2020
+ Licentd in Drept, Universitatea Romano-America nd, Bucuresti
# Facultatea de Comunicare si Relatii Publice, SHSPA, Bucumesti

# Diploma de Bacalaureat, Tolegiul National Emil Racovits, lasi

Competente relevante pentru un rol In Consiliul de Administratie intr-o companie de Cybersecurity
# Lleadership strategic siadminietrare corporativa
#  Merger &AcquEitions (ME&A] siintegrarea companiilor achizitionate
« Digitaliza re si implkementarea tehnologiei in mediul de afaceri
«  Managementul recurilar siconformita te
# Elaborarea strategiilor de securitate a datelor si protectia informatiilor
# Optimizarea procese broperationa ke siguvema nta corpo @ tiva
+ Rebtionare cu stake holderi si investitori

¢« Dezvoltarea parteneriatelor strategice cu furnizon de tehnolgie
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# Linkedin: Delia MECLULA, MBA



